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Блок 1.Дисциплины (модули) 201 201 7564 7564 3580 3580 2904 1080 25.5 27.5 25.5 27.5 27 26 29 13

Обязательная часть 121 121 4684 4684 2332 2332 1704 648 10.5 23.5 25.5 15.5 17 13 10 6

+ Б1.О.01 История (история России, всеобщая история) 1 4 4 144 144 72 72 36 36 4

+ Б1.О.02 Философия 3 2 2 72 72 36 36 36 2

+ Б1.О.03 Проектная деятельность 3 2 2 72 72 36 36 36 2

+ Б1.О.04 Правоведение 3 3 3 108 108 72 72 36 3

+ Б1.О.05
Технологии личностного роста и социальных
взаимодействий

4 2 2 72 72 36 36 36 2

+ Б1.О.06 Деловая коммуникация на русском языке 2 3 3 108 108 54 54 54 3

+ Б1.О.07 Иностранный язык 4 123 9 9 324 324 144 144 144 36 2 2 2 3

+ Б1.О.08 Физическая культура и спорт 1234 2 2 72 72 54 54 18 0.5 0.5 0.5 0.5

+ Б1.О.09 Прикладная физическая культура и спорт 123456 328 328 306 306 22

+ Б1.О.10 Безопасность жизнедеятельности 5 4 4 144 144 72 72 72 4

+ Б1.О.11
Экономическая культура и финансовая
грамотность

2 3 3 108 108 54 54 54 3

+ Б1.О.12 Математика 1 4 4 144 144 72 72 36 36 4

+ Б1.О.13 информационные системы в торговле и сервисе 2 3 3 108 108 36 36 36 36 3

+ Б1.О.14 Экономическая теория 2 2 5 5 180 180 72 72 72 36 5

+ Б1.О.15
коммерческая деятельность предприятий
торговли и сервиса

2 2 4 4 144 144 54 54 54 36 4

+ Б1.О.16
Нормативно-правовое обеспечение
деятельности предприятия

2 3 3 108 108 36 36 36 36 3

+ Б1.О.17 Экономика организаций 3 3 6 6 216 216 108 108 72 36 6

+ Б1.О.18 Экономика торгового предприятия 45 5 11 11 396 396 198 198 126 72 4 7

+ Б1.О.19 маркетинг в торговле и сервисе 3 3 5 5 180 180 72 72 72 36 5

+ Б1.О.20 менеджмент в торговле и сервисе 4 4 4 4 144 144 54 54 54 36 4

+ Б1.О.21
товароведные основы коммерческой
деятельности предприятий торговли и сервиса

8 2 2 72 72 36 36 36 2

+ Б1.О.22
экономико-математические методы в торговле
и сервисе

4 2 2 72 72 36 36 36 2

+ Б1.О.23 Статистика 3 5 5 180 180 72 72 72 36 5

+ Б1.О.24 бухгалтерский учет в торговле и сервисе 5 3 3 108 108 36 36 72 3

+ Б1.О.25 сервисная деятельность в торговле 68 57 8 13 13 468 468 262 262 134 72 3 4 2 4

+ Б1.О.26
организация, технология и проектирование
предприятий торговли и сервиса

6 6 4 4 144 144 54 54 54 36 4

+ Б1.О.27 логистика на предприятиях торговли и сервиса 7 3 3 108 108 54 54 54 3

+ Б1.О.28
стратегический маркетинг на предприятиях
торговли и сервиса

7 7 5 5 180 180 72 72 72 36 5

+ Б1.О.29
планирование и прогнозирование на
предприятиях торговли и сервиса

6 6 5 5 180 180 72 72 72 36 5

Часть, формируемая участниками образовательных отношений 80 80 2880 2880 1248 1248 1200 432 15 4 12 10 13 19 7

+ Б1.В.01
Коммуникативные взаимодействия в торговле и
сервисе

1 3 3 108 108 72 72 36 3

+ Б1.В.02
Организация и техника внешнеторговых
операций

4 3 3 108 108 36 36 72 3

+ Б1.В.03 Товарное обращение 2 4 4 144 144 54 54 54 36 4
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+ Б1.В.04
Цифровые технологии и инфраструктура
торговли

4 4 4 144 144 54 54 54 36 4

+ Б1.В.05 ценообразование в торговле и сервисе 6 3 3 108 108 54 54 18 36 3

+ Б1.В.06
бизнес-планирование на предприятиях
торговли и сервиса

5 5 5 5 180 180 72 72 72 36 5

+ Б1.В.07
инновационные технологии в торговле и
сервисе

8 2 2 72 72 44 44 28 2

+ Б1.В.08
управление персоналом на предприятиях
торговли и сервиса

5 5 5 180 180 72 72 72 36 5

+ Б1.В.09 управление проектами в торговле и сервисе 7 7 4 4 144 144 54 54 54 36 4

+ Б1.В.10 E-commerce 67 8 8 288 288 126 126 90 72 4 4

+ Б1.В.11
Экономика предприятий общественного
питания

6 3 3 108 108 54 54 54 3

+ Б1.В.12 Экономика гостиничного предприятия 7 2 2 72 72 36 36 36 2

+ Б1.В.13
организация постпродажного обслуживания и
сервиса

6 3 3 108 108 36 36 72 3

+ Б1.В.14 организация выставочной деятельности 7 3 3 108 108 36 36 72 3

+ Б1.В.15
маркетинговые исследования в торговле и
сервисе

4 4 5 5 180 180 72 72 72 36 5

+ Б1.В.16
Зеленые компетенции в различных сферах
жизни и профессиональной деятельности

1 2 2 72 72 72 2

+ Б1.В.ДВ.01 Дисциплины (модули) по выбору 1 (ДВ.1) 1 3 3 108 108 54 54 54 3

+ Б1.В.ДВ.01.01 Международная торговля 1 3 3 108 108 54 54 54 3

- Б1.В.ДВ.01.02 Геополитика 1 3 3 108 108 54 54 54 3

+ Б1.В.ДВ.02 Дисциплины (модули) по выбору 2 (ДВ.2) 1 3 3 108 108 72 72 36 3

+ Б1.В.ДВ.02.01 Эволюция торговли 1 3 3 108 108 72 72 36 3

- Б1.В.ДВ.02.02 Эволюция коммерческой мысли 1 3 3 108 108 72 72 36 3

+ Б1.В.ДВ.03 Дисциплины (модули) по выбору 3 (ДВ.3) 1 4 4 144 144 72 72 36 36 4

+ Б1.В.ДВ.03.01 предпринимательство в торговле и сервисе 1 4 4 144 144 72 72 36 36 4

- Б1.В.ДВ.03.02 Предпринимательство и малый бизнес 1 4 4 144 144 72 72 36 36 4

+ Б1.В.ДВ.04 Дисциплины (модули) по выбору 4 (ДВ.4) 7 4 4 144 144 54 54 54 36 4

+ Б1.В.ДВ.04.01 Товарно-ассортиментная политика предприятия 7 4 4 144 144 54 54 54 36 4

- Б1.В.ДВ.04.02 товарный маркетинг 7 4 4 144 144 54 54 54 36 4

+ Б1.В.ДВ.05 Дисциплины (модули) по выбору 5 (ДВ.5) 8 2 2 72 72 44 44 28 2

+ Б1.В.ДВ.05.01
управление цепями поставок в торговле и
сервисе

8 2 2 72 72 44 44 28 2

- Б1.В.ДВ.05.02 Транспортная логистика 8 2 2 72 72 44 44 28 2

+ Б1.В.ДВ.06 Дисциплины (модули) по выбору 6 (ДВ.6) 8 3 3 108 108 44 44 28 36 3

+ Б1.В.ДВ.06.01 управление интернет–проектами 8 3 3 108 108 44 44 28 36 3

- Б1.В.ДВ.06.02
Интернет-технологии в социальных
коммуникациях

8 3 3 108 108 44 44 28 36 3

+ Б1.В.ДВ.07 Дисциплины (модули) по выбору 7 (ДВ.7) 7 2 2 72 72 36 36 36 2

+ Б1.В.ДВ.07.01 Web-проектирование 7 2 2 72 72 36 36 36 2
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- Б1.В.ДВ.07.02
проектирование систем электронной
коммерции

7 2 2 72 72 36 36 36 2

Блок 2.Практика 30 30 1080 1080 324 324 756 3 4 3 4 3 4 9

Обязательная часть 7 7 252 252 108 108 144 3 4

+ Б2.О.01(У) Ознакомительная практика 2 7 7 252 252 108 108 144 3 4

Часть, формируемая участниками образовательных отношений 23 23 828 828 216 216 612 3 4 3 4 9

+ Б2.В.01(П) Сервисная практика 6 7 7 252 252 108 108 144 3 4

+ Б2.В.02(П) Организационно-управленческая практика 4 7 7 252 252 108 108 144 3 4

+ Б2.В.03(П) Преддипломная практика 8 9 9 324 324 324 9

Блок 3.Государственная итоговая аттестация 9 9 324 324 14 14 274 36 9

+ Б3.01
Подготовка к сдаче и сдача государственного
экзамена

8 3 3 108 108 14 14 58 36 3

+ Б3.02
Выполнение и защита выпускной
квалификационной работы

6 6 216 216 216 6

ФТД.Факультативные дисциплины 23 23 828 828 440 440 388 4 4 4 4 5 2

+ ФТД.01 Китайский язык 34567 10 10 360 360 216 216 144 2 2 2 2 2

+ ФТД.02 Английский язык для делового общения 56 4 4 144 144 72 72 72 2 2

+ ФТД.03
Международные отношения и внешняя
политика КНР

34 4 4 144 144 72 72 72 2 2

+ ФТД.04 Digital-маркетинг и рыночная аналитика 7 3 3 108 108 54 54 54 3

+ ФТД.05 Рекламные и PR-технологии 8 2 2 72 72 26 26 46 2
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