
Аннотации к рабочим программам дисциплин  

38.04.06 Торговое дело  

38.04.06.01 Электронная коммерция (e-commerce) 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.01 Профессиональные коммуникации на иностранном языке 

 

Цель изучения дисциплины: приобретение магистрантами определенных компетенций, уровень 

которых позволяет использовать иностранный язык в различных деловых ситуациях, связанных с 

практической профессиональной деятельностью. 

 

Основные разделы:  

1. Карьера. Карьерный выбор 
2. Компания и сообщество. Корпоративная культура 
3. Производство и управление операциями 

 

Планируемые результаты обучения: 

УК-5: Способен анализировать и учитывать разнообразие культур в процессе межкультурного 

взаимодействия 
УК-5.1: Способен анализировать культурные аспекты профессионального общения 
УК-5.2: Способен учитывать культурное разнообразие в профессиональной деятельности 

УК-4: Способен применять современные коммуникативные технологии, в том числе на 

иностранном (ых) языке (ах), для академического и профессионального взаимодействия 
УК-4.1: Способен применять современные коммуникационные технологии 

УК-4.2: Способен осуществлять деловые коммуникации на иностранном языке 
 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.02 Теория экономического развития и современная торговля 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у магистрантов системы теоретических и 

специальных знаний, необходимых при проведении научных исследований по проблемам 

организации торговли. 

 

Основные разделы:  

1. Современные направления в теории экономического развития и новые теории роста 
2. Торговля как индикатор социального и экономического развития 
3. Механизм организации инновационной формы современной торговли 

Планируемые результаты обучения: 

ОПК-1: Способен применять знания экономической и управленческой теории при решении 

практических и (или) исследовательских задач в торгово-экономической, торгово-

организационной, торгово-технологической и административно-управленческой сферах 

ОПК-1.1: Способен применять знания экономической теории при решении практических и 

(или) исследовательских задач в торгово-экономической, торгово-организационной, торгово-

технологической и административно- управленческой сферах 

ОПК-1.2: Способен применять знания управленческой теории при решении практических и 

(или) исследовательских задач в торгово-экономической, торгово-организационной, торгово-

технологической и административно- управленческой сферах 

ОПК-3: Способен критически оценивать результаты научных исследований и обосновывать 

приоритетные направления развития сферы обращения 

ОПК-3.1: Способен критически оценивать результаты научных исследований 

ОПК-3.2: Способен обосновывать приоритетные направления развития сферы обращения 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

  



Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.03 Электронная торговля 

 

Цель изучения дисциплины: формирование компетенций у студентов магистрантов в области 

торговли в интернет-сфере, понимания ключевых параметров, влияющих на развитие компаний в 

данной области, механизмов продвижения их услуг, создания конкурентоспособного продукта для 

потребителя. 

 

Основные разделы:  

1. Введение в электронную торговлю 
2. Системы электронной торговли в корпоративном и потребительских секторах 
3. Регулирование электронной торговли 

 

Планируемые результаты обучения: 

ОПК-1: Способен применять знания экономической и управленческой теории при решении 

практических и (или) исследовательских задач в торгово- экономической, торгово-

организационной, торгово-технологической и административно-управленческой сферах 

ОПК-1.1: Способен применять знания экономической теории при решении практических и 

(или) исследовательских задач в торгово-экономической, торгово-организационной, торгово-

технологической и административно- управленческой сферах 

ОПК-1.2: Способен применять знания управленческой теории при решении практических и 

(или) исследовательских задач в торгово-экономической, торгово-организационной, торгово-

технологической и административно- управленческой сферах 

ОПК-5: Способен применять современные информационные технологии и программные средства, 

в том числе использовать интеллектуальные информационно-аналитические системы, при 

решении профессиональных задач 

ОПК-5.1: Способен применять современные информационные технологии и программные 

средства при решении профессиональных задач 

ОПК-5.2: Способен применять интеллектуальные информационно-аналитические системы при 

решении профессиональных задач 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.04 Бизнес-проектирование коммерческой деятельности 

 

Цель изучения дисциплины: развитие и расширение управленческого мировоззрения, 

формирование теоретических знаний, практических навыков организации и обоснования бизнес-

проектов коммерческой деятельности в электронной среде. 

Основные разделы: 

1. Бизнес-проектирование в системе управления коммерческой деятельности. 

2. Основные разделы бизнес-проекта и их характеристика. 

3. Управление рисками в бизнес-проектировании коммерческой деятельности. 

4. Технологии управления бизнес-проектами коммерческой деятельности. 

 
Планируемые результаты обучения (перечень компетенций):  

УК-2: Способен управлять проектом на всех этапах его жизненного цикла 

УК-2.1: Способен определять цель, задачи и этапы проекта 

УК-2.2: Способен осуществлять управление реализацией проекта на всех этапах его 

жизненного цикла 

УК-3: Способен организовывать и руководить работой команды, вырабатывая командную 

стратегию для достижения поставленной цели 

УК-3.1: Способен формировать команду и организовывать ее работу 

УК-3.2: Способен руководить работой команды и формировать общую стратегию для 

достижения поставленной цели 

 

Форма промежуточной аттестации: курсовая работа, экзамен. 



Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.05 Стратегия и бизнес-модель предприятия 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у магистров современного управленческого 

мышления направленного на разработку концепции стратегического управления организацией, 

выбор и реализация стратегии маркетинга инновационных проектов. 

 

Основные разделы:  

1. Сущность и специфика стратегии и бизнес-моделей в системе инновационного развития 

предприятия 

2. Система стратегии и бизнес-моделей в структуре управления инновационным развитием 

предприятия 

3. Стратегические решения по ассортименту и цене продукта инновационных проектов сферы 

услуг 

4. Стратегии позиционирования инновационного продукта (товара/услуги): сущность, 

необходимость, средства 

5. Стратегии и бизнес-модели сетевых партнеров и покупателей в инновационный процесс 

 

Планируемые результаты обучения: 

УК-3: Способен организовывать и руководить работой команды, вырабатывая командную 

стратегию для достижения поставленной цели 
УК-3.1: Способен формировать команду и организовывать ее работу 
УК-3.2: Способен руководить работой команды и формировать общую стратегию для 

достижения поставленной цели 
ОПК-2: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для стратегического планирования и координации деятельности торговых структур 
ОПК-2.1: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для стратегического планирования торговых структур 
ОПК-2.2: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для координации деятельности торговых структур 
 

Форма промежуточной аттестации: зачет, курсовая работа, экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.06 Методология научных исследований 

 

Цель изучения дисциплины: изучение философских и методологических оснований развития 

науки как специфической сферы человеческой деятельности. 

 

Основные разделы:  

1. Научное знание и особенности его формирования. Методы исследования экономических 

процессов. Методология научного исследования в экономике. 

2. Организация, представление и оценка результатов научного исследования. Методология и 

организация написания научной статьи. Публичная защита результатов научной работы. 

3. Экономика науки: область исследования. Кооперация и разделение труда в сфере науки. 

Характер труда в сфере науки. 

4. Наука в системе отношений собственности. Отношения распределения в науке. 

5. Наука как производительная сила общества. Развитие методологии. 

 

Планируемые результаты обучения: 

УК-6: Способен определять и реализовывать приоритеты собственной деятельности и способы ее 

совершенствования на основе самооценки 
УК-6.1: Способен определять приоритеты собственной деятельности 

УК-6.2: Способен совершенствовать собственную деятельность на основе самооценки 
ОПК-3: Способен критически оценивать результаты научных исследований и обосновывать 

приоритетные направления развития сферы обращения 
ОПК-3.1: Способен критически оценивать результаты научных исследований 



ОПК-3.2: Способен обосновывать приоритетные направления развития сферы обращения 
 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.07 Экономика предприятий торговли (продвинутый курс) 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у магистров понимание природы экономического 

поведения предприятий торговли в различных временных горизонтах на основе общих 

закономерностей и принципов рыночных отношений. 

 

Основные разделы:  

1. Товарооборот: показатели, виды, анализ 

2. Товарное обеспечение деятельности торговых предприятий 

3. Современные проблемы организации труда и заработной платы на предприятиях торговли 

4. Материально-техническая база предприятий торговли и проблема ее обновления в условиях 

рынка 

5. Доходы, расходы и прибыль предприятий торговли торговых предприятий 

6. Эффективность деятельности торгового предприятия и проблемы ее повышения 
Планируемые результаты обучения: 

УК-1: Способен осуществлять критический анализ проблемных ситуаций на основе системного 

подхода, вырабатывать стратегию действий 

УК-1.1: Способен осуществлять критический анализ проблемных ситуаций 

УК-1.2: Способен применять системный подход и выбирать стратегию действий 

ОПК-2: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для стратегического планирования и координации деятельности торговых структур 

ОПК-2.1: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для стратегического планирования торговых структур 

ОПК-2.2: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для координации деятельности торговых структур 

ОПК-4: Способен принимать экономически и финансово обоснованные стратегические 

управленческие решения в профессиональной деятельности 

ОПК-4.1: Способен принимать экономически обоснованные стратегические управленческие 

решения в профессиональной деятельности 

ОПК-4.2: Способен принимать финансово обоснованные стратегические управленческие 

решения в профессиональной деятельности 

 

Форма промежуточной аттестации: курсовой проект, экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.О.08 Инфраструктура коммерческой деятельности на рынке товаров и услуг 

 

Цель изучения дисциплины: освоение теоретических знаний по инфраструктуре коммерческой 

деятельности на рынке товаров и услуг, понимание роли и места отдельных видов организаций и 

их значение для коммерческой деятельности, приобретение умений использовать эти знания в 

профессиональной деятельности, развитие творческого мышления и формирование необходимых 

компетенций. 

 

Основные разделы:  

1. Современные теории коммерческой деятельности и инфраструктуры рынка товаров и услуг 

2. Основные законы кооперационно-сетевой экономики на основе цифровизации бизнес-

процессов и направления развития инфраструктуры на рынке товаров и услуг. 

3. Состав и виды инфраструктуры коммерческой деятельности на рынке товаров и услуг с 

позиций функционально-средового подхода. 

4. Цели и задачи и стратегии работы с субъектами инфраструктуры рынка товаров и услуг. 

5. Практики и оценка коммерческой деятельности с субъектами финансово-экономической, 

информационно-маркетинговой и транспортной инфраструктуры 



6. Практики и оценка коммерческой деятельности с субъектами производственно-

технологической, кадровой, материально- технического обеспечения и институциональной 

инфраструктуры, рынка товаров и услуг 

 

Планируемые результаты обучения: 

ОПК-4: Способен принимать экономически и финансово обоснованные стратегические 

управленческие решения в профессиональной деятельности 

ОПК-4.1: Способен принимать экономически обоснованные стратегические управленческие 

решения в профессиональной деятельности 

ОПК-4.2: Способен принимать финансово обоснованные стратегические управленческие 

решения в профессиональной деятельности 

ОПК-5: Способен применять современные информационные технологии и программные  

средства, в том числе использовать интеллектуальные информационно-аналитические системы, 

при решении профессиональных задач 

ОПК-5.1: Способен применять современные информационные технологии и программные 

средства при решении профессиональных задач 

ОПК-5.2: Способен применять интеллектуальные информационно-аналитические системы, при 

решении профессиональных задач 

 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.01 Маркетплейсы и агрегаторы 

 

Цель изучения дисциплины: заключается в подготовке обучающихся к работе в условиях 

цифровой экономики, к использованию в профессиональной деятельности возможности и 

потенциал маркетплейсов и агрегаторов. 

 

Основные разделы:  

1. Основы маркетплейса 

2. Товарная, ценовая политика 

3. Подготовка сайта и аналитика 

4. Яндекс.Маркет, Google Merchant, OZON, Goods, TIU, Price, Wildberries, Lamoda, Aliexpress, 

Ebay, Amazon 

5. Понятие "агрегаторы" 

6. Самые известные агрегаторы: Яндекс.Маркет, AviaSales, Banki.ru 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.01 Б1.В.02 Коммерциализация инноваций 

 

Цель изучения дисциплины: освоение теоретических знаний в области организации 

коммерциализации инноваций, приобретение умений использовать эти знания в 

профессиональной деятельности, развитие творческого мышления и формирование необходимых 

компетенций. 

 

Основные разделы:  

1. Современные теории инновационного развития 

2. Коммерциализация инноваций как инструмент эффективной инновационной деятельности. 

3. Виды, способы, направления  и ресурсное обеспечение коммерциализации инноваций. 



4. Взаимодействия на основе цифровизации бизнес-процессов и коммерциализация инноваций 

5. Законодательная основа коммерциализации инноваций в РФ, ЕС, других странах. 

Национальная и региональная системы поддержки коммерциализации инноваций 

6. Современные практики и структуры коммерциализации инноваций в РФ, регионе, 

университетах, НИЦ РАН. 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-1: Способен осуществлять экспертизу закупочной деятельности с применением современных 

информационных технологий в коммерческой деятельности (e-commerce) 

ПК-1.2: Способен  разрабатывать мероприятия на основе анализа закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.03 Корпоративные информационные системы в торговле 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у выпускника компетенций, знаний, умений и 

навыков, определяемых требованиями ФГОС; ознакомление с принципами работы корпоративных 

информационных систем; изучение современных подходов к интеграции КИС; выбор аппаратно-

программной платформы КИС; изучения проблем выбора и внедрения КИС. 

Основные разделы:  

1. Современная технология проектирования управления 

2. Корпоративные информационные системы (КИС) 

3. Моделирование, проектирование и программирование корпоративных информационных 

систем (КИС) 

4. Программные продукты управления предприятием 
 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: курсовой проект, экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.04 Стратегическое управление коммерческой деятельностью на потребительском 

рынке 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у магистров современного управленческого 

мышления направленного на разработку концепции стратегического управления организацией, 

выбор и реализация стратегии маркетинга коммерческих проектов. 

 

Основные разделы:  

1. Сущность и специфика стратегического управления коммерческой деятельностью в системе 

коммерческого развития предприятия 

2. Система стратегического управления коммерческой деятельностью в структуре управления 

инновационным и коммерческим развитием предприятия 

3. Стратегические решения по ассортименту и цене продукта проектов сферы услуг и торговли 

4. Стратегии позиционирования коммерческого продукта (товара/услуги): сущность, 

необходимость, средства 

5. Стратегическое управление интеграцией сетевых партнеров и покупателей в 

инновационный процесс 

 

 



Планируемые результаты обучения: 

ПК-2: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе и определять 

направления развития организации 

ПК-2.2: Способен определять направления развития организации 

 

Форма промежуточной аттестации: курсовой проект, экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.05 LEAN–технологии в торговле 

 

Цель изучения дисциплины: формирование профессиональных компетенций, необходимых для 

осуществления деятельности в области организации LEAN-технологий в торговле по созданию 

конкурентных преимуществ, связанных с построением, обеспечением функционирования и 

развития бережливого предприятия. 

 

Основные разделы:  

1. LEAN- технологии как модель повышения эффективности деятельности торгового 

предприятия 

2. Методы и инструментарий LEAN- технологии в торговле 

3. Организация внедрения модели LEAN- технологии  на предприятии торговли 
 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.06 Рынок услуг корпоративных розничных сетей 

 

Цель изучения дисциплины: развитие у магистров ключевых компетенций в области 

формирования рынка услуг корпоративных розничных сетей, выработка профессионального 

взгляда на деятельность по созданию и управлению услуг розничных сетей. 

 

Основные разделы:  

1. Услуга в розничной торговле: понятие, сущность, виды. 

2. Современные тенденции и проблемы  развития рынка услуг розничных сетей 

3. Информационно-методическое обеспечение исследования рынка услуг корпоративных 

розничных сетей 

4. Современные механизмы формирования рынка услуг корпоративных розничных сетей 

FMCG 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-4: Способен проводить исследования теоретических и практических проблем закупочной 

деятельности с применением современных информационных технологий 

ПК-4.2: Способен проводить научные изыскания на потребительском рынке товаров и услуг с 

применением технологий электронной коммерции 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

  



Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.07 Бизнес в digital-среде 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у магистров системы теоретических и специальных 

знаний, применяемых при организации бизнеса в интернет-среде, создания современных digital-

проектов и их монетизация. 

 

Основные разделы:  

1. Формы создания бизнеса в digital-среде 

2. Технологии проектирования в digital- среде. Электронная коммерция и  онлайн- магазины 

3. Оценка бизнеса в digital- среде 

4. Технологии продвижения в digital- среде 

5. Управление клиентоориентированны ми сервисами 
 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-1: Способен осуществлять экспертизу закупочной деятельности с применением современных 

информационных технологий в коммерческой деятельности (e-commerce) 

ПК-1.1: Способен проводить анализ и оценку показателей закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.08 Проектный анализ и управление e-commerce проектами 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у студентов навыков проектного анализа и 

управления e-commerce проектами. 

 

Основные разделы:  

1. Концепция проектного анализа и управление e- commerce проектами 

2. Проектное финансирование 

3. Маркетинг проектного анализа и управление e- commerce проектами 

4. Разработка проектной документации. 

5. Оценка эффективности проектного анализа и управление e-commerce проектами 

6. Управление стоимостью проектного анализа и управление e-commerce проектами 

7. Менеджмент качества проектного анализа и управление e-commerce проектами 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.1: Спосбен применять проектные технологии в практической деятельности 

 

Форма промежуточной аттестации: курсовой проект, экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.01.01 Сетевые бизнес-структуры и развитие рынков потребительских товаров 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у магистров знаний ключевых процедур 

организации, планирования и управления деятельностью предприятий сетевых бизнес-структур и 

развитие рынков потребительских товаров. 

 

Основные разделы:  

1. Современные теории предпринимательских сетей. Виды и принципы предпринимательских 

сетей 

2. Кооперационно-сетевые взаимодействия на основе цифровизации бизнес-процессов. 

Основные принципы кооперационно-сетевых взаимодействий. 



3. Законы экономики кооперационно-сетевых взаимодействий на основе цифровизации 

бизнес-процессов и направления развития сетевых бизнес-структур на рынках потребительских 

товаров 

4. Торговые сети, их виды и развитие рынков потребительских товаров. 

5. Торговые сети и рынок потребительских товаров в регионе. Основные направления 

современного развития. 

6. Кооперационно-сетевые структуры на продовольственном рынке региона и страны. 

Основные факторы и тенденции развития и кооперирования услуг на рынках продовольственных 

товаров 

7. Сетевые эффекты, новые ресурсы кооперационно-сетевой экономики на основе 

цифровизации бизнес-процессов и развитие рынков потребительских товаров. 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-2: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе и определять 

направления развития организации 

ПК-2.1: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.01.02 Управление инновационными проектами 

 

Цель изучения дисциплины: подготовка студентов к решению профессиональных задач в 

области проектного управления, в том числе инновационных; выработать навыки применения 

современных методологий и технологий управления инновационными проектами в конкретных 

практических ситуациях. 

 

Основные разделы:  

1. Теория управления инновационными проектами 

2. Инновационные проекты и управление ими 

3. Защита интеллектуальной собственности в инновационном процессе 

4. Организационные структуры управления инновационными проектами 

5. Управление сроками инновационного проекта 

6. Финансирование инновационных проектов 

7. Управление рисками инновационных проектов 

8. Стратегическое управление инновационной фирмой 

9. Управление инновационной политикой на предприятии 

10. Оценка эффективности инноваций 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-2: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе и определять 

направления развития организации 

ПК-2.2:Способен определять направления развития организации 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.02.01 Экономико-математические методы в торговле и сервисе 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у студентов современного подхода к управлению 

информацией и предприятием с использованием экономико-математических методов 

моделирования, а также приобретение необходимых навыков и практического опыта по их 

применению в конкретных стандартных и нестандартных ситуациях, при решении 

профессиональных проблем. 

 

 

 



Основные разделы:  

1. Теоретические основы экономического прогнозирования и моделирования. Основные 

понятия экономико-математических методов и моделей 

2. Методы моделирования и прогнозирования 

3. Теория массового обслуживания 

4. Экономико-математические модели оптимизации 

5. Управление запасами 

6. Модели прогнозирования экономических процессов 

7. Экономико-математические методы и модели в профессиональной деятельности 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-4:Способен проводить исследования теоретических и практических проблем закупочной 

деятельности с применением современных информационных технологий 

ПК-4.1:Способен проводить научно-обоснованные расчеты показателей коммерческой 

деятельности организаций торговли 

 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.02.02 Экономико-математическое моделирование в бизнес-системах 

 

Цель изучения дисциплины: формирование теоретических знаний и развитие практических 

навыков в области изучения математических методов и моделей в бизнес-системах. 

 

Основные разделы:  

1. Экономико-математическое моделирование Методы и модели оптимального планирования 

2. Прогнозирование спроса на товары и услуги 

3. Методы и модели управления товарными запасами 

4. Методы сетевого планирования и управления 

5. Модели массового обслуживания 

6. Методы принятия оптимальных решений 
 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-4:Способен проводить исследования теоретических и практических проблем закупочной 

деятельности с применением современных информационных технологий 

ПК-4.1:Способен проводить научно-обоснованные расчеты показателей коммерческой 

деятельности организаций торговли 

 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.03.01 Ценовая политика и ценообразование в ритейле и e-commercе 

 

Цель изучения дисциплины: изучение механизмов формирования цен и ценовой политики в 

сфере ритейла и электронной торговли, позволяющих решать операционные и стратегические 

цели развития торговых организаций, основанные на использовании различных ценовых 

стратегий и методов ценообразования. 

 

Основные разделы:  

1. Ценообразование в сфере ритейла и e-commerce 

2. Ценовая политика организаций ритейла и e- commerce 

3. Ценовые стратегии ритейла и e- commerce  на рынке 

4. Методы ценообразования в ритейле и e- commerce 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-3: Способен формировать ценовую политику коммерческой организации, осуществлять анализ 

и формирование партнерских связей организации в цепочке создания ценности в e-commerce 



ПК-3.1: Способен осуществлять формирование ценовой политики организации 

ПК-3.2: Способен осуществлять анализ и формирование партнерских связей организации в 

цепочке создания ценности в e-commerce 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.03.02 Инновационные технологии взаимодействия с потребителем 

 

Цель изучения дисциплины: изучение дисциплины позволит магистрантам анализировать 

теоретические концепции маркетинга в области взаимоотношений с потребителем, понимать 

обязательные элементы системы организации работы с клиентами, необходимость разработки 

показателей эффективности этой работы, выработать научно-практические навыки использования 

инновационных технологий взаимодействия с потребителем, адаптированных под специфику 

различного бизнеса, проводить и правильно интерпретировать результаты экспресс-анализа, 

описывающего уровень качества взаимодействия с клиентами в различных компаниях. 

 

Основные разделы:  

1. Взаимодействие с клиентами: теория и практика маркетинговой деятельности 

2. CEM и CRM - системы управления взаимодействия с клиентами 

3. Инновационные технологии взаимодействия с потребителем 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.04.01 Конкурентная политика торговых структур 

 

Цель изучения дисциплины: формирование у магистрантов глубоких теоретических и 

практических знаний, умений и навыков в области анализа конкуренции и бенчмаркинга торговых 

структур. 

 

Основные разделы:  

1. Особенности конкуренции в сфере услуг 

2. Инструменты конкуренции предприятий сферы услуг 

3. Оценка  и конкурентных преимуществ предприятия 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-3: Способен формировать ценовую политику коммерческой организации, осуществлять анализ 

и формирование партнерских связей организации в цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-3.1: Способен осуществлять формирование ценовой политики организации 

 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.04.02 Конкурентный анализ рынка 

 

Цель изучения дисциплины: дать студентам глубокие теоретические и практические знания, 

умения и навыки работы по анализу конкуренции и формированию конкурентной стратегии в 

рыночных условиях, позволяющие ускорить их профессиональную адаптацию к реалиям работы 

современных организаций и оптимизировать их деятельность с учетом последних достижений и 

передового опыта в области маркетинга и коммерции. 

 

 



Основные разделы:  

1. Правовое регулирование конкуренции 

2. Конкурентная среда потребительских рынков 

3. Конкурентоспособность 

4. Конкурентные стратегии 

5. Введение в теорию конкуренции 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-3: Способен формировать ценовую политику коммерческой организации, осуществлять анализ 

и формирование партнерских связей организации в цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-3.1: Способен осуществлять формирование ценовой политики организации 

 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.05.01 Логистика бизнес-процессов торговых структур 

 

Цель изучения дисциплины: развитие у обучающихся целостного представления об анализе и 

проектировании товаропроводящего механизма в торговле, а также научно-методологического и 

прикладного понимания состава задач логистики, методов их решения в научной работе и 

практике, формирование профессиональных компетенций, необходимых в профессиональной 

деятельности магистров по направлению подготовки 38.04.06 Торговое дело. 

 

Основные разделы:  

1. Анализ и совершенствование торговых процессов на основе логистики бизнес-процессов 

2. Анализ и подходы к планированию и проектированию логистических систем в торговых 

структурах 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-1: Способен осуществлять экспертизу закупочной деятельности с применением современных 

информационных технологий в коммерческой деятельности (e-commerce) 

ПК-1.2: Способен разрабатывать мероприятия на основе анализа закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.05.02 Информационные системы управления в торговле 

 

Цель изучения дисциплины: формирование профессиональных компетенций, необходимых в 

профессиональной деятельности магистров по направлению подготовки 38.04.06 Торговое дело по 

основным вопросам практики использования информационных технологий для моделирования, 

документирования и управления бизнес- процессами предприятия. 

 

Основные разделы:  

1. Теория моделирования бизнес-процессов 
2. Информационные технологии моделирования и управления бизнес- процессами 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-1: Способен осуществлять экспертизу закупочной деятельности с применением современных 

информационных технологий в коммерческой деятельности (e-commerce) 

ПК-1.2: Способен разрабатывать мероприятия на основе анализа закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 



Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.06.01 Основы смарт-бизнеса 

 

Цель изучения дисциплины: освоение студентами-магистрантами современных технологий 

смарт-бизнеса и сопутствующих областей знаний, методов и средств создания, продвижения и 

применения в различных видах деятельности. 

 

Основные разделы:  

1. Понятие, критерии выбора, принципы и формы ведения бизнеса 
2. Тенденции развития бизнеса в современных услуовиях 
3. Технологии СМАРТ в бизнесе 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

Б1.В.ДВ.06.02 Интернет предпринимательство 

 

Цель изучения дисциплины: формирование компетенций в области управления в интернет- 

сфере, понимания ключевых параметров, влияющих на развитие компаний в данной области, 

механизмов продвижения их услуг, создания конкурентоспособного продукта для потребителя. 

 

 

Основные разделы:  

1. Организационные аспекты создания интернет- предприятия 
2. Оценка рыночных возможностей предприятия 
3. Метрики стартапа и экономика продукта 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе практики  

Б2.О.01 (У) Ознакомительная практика 

 

Цель изучения практики: приобретение новых и закрепление уже полученных знаний в 

условиях деятельности реальных организаций. 

 

Основные разделы:  

1. Подготовительный этап. 

2. Аналитический этап. 

3. Отчетный этап. 

 

Планируемые результаты обучения: 

УК-1: Способен осуществлять критический анализ проблемных ситуаций на основе системного 

подхода, вырабатывать стратегию действий 

УК-1.1: Способен осуществлять критический анализ проблемных ситуаций 

УК-1.2 :Способен применять системный подход и выбирать стратегию действий 



УК-2: Способен управлять проектом на всех этапах его жизненного цикла 

УК-2.1: Способен определять цель, задачи и этапы проекта 

УК-2.2: Способен осуществлять управление реализацией проекта на всех этапах его 

жизненного цикла 

УК-3: Способен организовывать и руководить работой команды, вырабатывая командную 

стратегию для достижения поставленной цели 

УК-3.1: Способен формировать команду и организовывать ее работу 

УК-3.2: Способен руководить работой команды и формировать общую стратегию для 

достижения поставленной цели 

УК-4: Способен применять современные коммуникативные технологии, в том числе на 

иностранном (ых) языке (ах), для академического и профессионального взаимодействия 

УК-4.1: Способен применять современные коммуникационные технологии 

УК-4.2: Способен осуществлять деловые коммуникации на иностранном языке 

УК-5: Способен анализировать и учитывать разнообразие культур в процессе межкультурного 

взаимодействия 

УК-5.1: Способен анализировать культурные аспекты профессионального общения 

УК-5.2: Способен учитывать культурное разнообразие в профессиональной деятельности 

УК-6: Способен определять и реализовывать приоритеты собственной деятельности и способы ее 

совершенствования на основе самооценки 

УК-6.1: Способен определять приоритеты собственной деятельности 

УК-6.2: Способен совершенствовать собственную деятельность на основе самооценки 

ОПК-2: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для стратегического планирования и координации деятельности торговых структур 

ОПК-2.1: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для стратегического планирования торговых структур 

ОПК-2.2: Способен применять инструментальные методы сбора, обработки и анализа данных, 

необходимые для координации деятельности торговых структур 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе практики  

Б2.В.01 (П) Научно-исследовательская работа 

 

Цель изучения практики: формирование профессиональных компетенций, необходимых для 

проведения самостоятельной научно-исследовательской работы, результатом которой является 

написание и успешная защита магистерской диссертации, и научно-исследовательской работы в 

составе научного коллектива. 

 

Основные разделы:  

1. Подготовительный этап. 

2. Научно-исследовательский этап. 

3. Отчетный этап. 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-1: Способен осуществлять экспертизу закупочной деятельности с применением современных 

информационных технологий в коммерческой деятельности (e-commerce) 

ПК-1.1: Способен проводить анализ и оценку показателей закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

ПК-1.2: Способен разрабатывать мероприятия на основе анализа закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

ПК-2: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе и определять 

направления развития организации 

ПК-2.1: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе 

ПК-2.2: Способен определять направления развития организации 



ПК-3: Способен формировать ценовую политику коммерческой организации, осуществлять анализ 

и формирование партнерских связей организации в цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-3.1: Способен осуществлять формирование ценовой политики организации 

ПК-3.2: Способен осуществлять анализ и формирование партнерских связей организации в 

цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-4: Способен проводить исследования теоретических и практических проблем закупочной 

деятельности с применением современных информационных технологий 

ПК-4.1: Способен проводить научно-обоснованные расчеты показателей коммерческой 

деятельности организаций торговли 

ПК-4.2: Способен проводить научные изыскания на потребительском рынке товаров и услуг с 

применением технологий электронной коммерции 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.1: Спосбен применять проектные технологии в практической деятельности 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе практики  

Б2.В.02 (П) Торгово-экономическая практика 

 

Цель изучения практики: закрепление теоретических знаний, полученных в ходе изучения 

экономических дисциплин, получение представления об эффективности функционирования 

предприятий торговли. 

 

Основные разделы:  

1. Подготовительный этап. 

2. .Аналитический этап. 

3. Отчетный этап. 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-1: Способен осуществлять экспертизу закупочной деятельности с применением современных 

информационных технологий в коммерческой деятельности (e-commerce) 

ПК-1.1: Способен проводить анализ и оценку показателей закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

ПК-1.2: Способен  разрабатывать мероприятия на основе анализа закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

ПК-2: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе и определять 

направления развития организации 

ПК-2.1: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе 

ПК-2.2: Способен определять направления развития организации 

ПК-3: Способен формировать ценовую политику коммерческой организации, осуществлять анализ 

и формирование партнерских связей организации в цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-3.1: Способен осуществлять формирование ценовой политики организации 

ПК-3.2: Способен осуществлять анализ и формирование партнерских связей организации в 

цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-4: Способен проводить исследования теоретических и практических проблем закупочной 

деятельности с применением современных информационных технологий 

ПК-4.1: Способен проводить научно-обоснованные расчеты показателей коммерческой 

деятельности организаций торговли 

ПК-4.2: Способен проводить научные изыскания на потребительском рынке товаров и услуг с 

применением технологий электронной коммерции 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 



ПК-5.1: Спосбен применять проектные технологии в практической деятельности 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 

Аннотация к рабочей программе практики  

Б2.В.03 (П) Преддипломная практика 

 

Цель изучения практики: углубление полученных в процессе изучения дисциплин 

общенаучного и профессионального циклов теоретических знаний в сфере организации, 

управления и проектирования процессов в области коммерческой деятельности торгового 

предприятия; развитие практических умений и навыков, необходимых для организации, 

управления и проектирования процессов в области коммерческой деятельности предприятия, 

коммерциализации инноваций, маркетинга инновационного продукта, а также для дальнейшей 

подготовки и апробирования разработок диссертационного исследования магистра.  

 

Основные разделы:  

1. Подготовительный этап. 

2. Аналитический этап. 

3. Отчетный этап. 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-1: Способен осуществлять экспертизу закупочной деятельности с применением современных 

информационных технологий в коммерческой деятельности (e-commerce) 

ПК-1.1: Способен проводить анализ и оценку показателей закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

ПК-1.2: Способен  разрабатывать мероприятия на основе анализа закупочной деятельности с 

применением современных информационных технологий в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

ПК-2: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе и определять 

направления развития организации 

ПК-2.1: Способен обосновывать подходы, используемые в бизнес-анализе 

ПК-2.2: Способен определять направления развития организации 

ПК-3: Способен формировать ценовую политику коммерческой организации, осуществлять анализ 

и формирование партнерских связей организации в цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-3.1: Способен осуществлять формирование ценовой политики организации 

ПК-3.2: Способен осуществлять анализ и формирование партнерских связей организации в 

цепочке создания ценности в e-commerce 

ПК-4: Способен проводить исследования теоретических и практических проблем закупочной 

деятельности с применением современных информационных технологий 

ПК-4.1: Способен проводить научно-обоснованные расчеты показателей коммерческой 

деятельности организаций торговли 

ПК-4.2: Способен проводить научные изыскания на потребительском рынке товаров и услуг с 

применением технологий электронной коммерции 

ПК-5: Способен использовать современные проектные технологии в коммерческой деятельности 

(e-commerce) 

ПК-5.1: Спосбен применять проектные технологии в практической деятельности 

ПК-5.2: Способен использовать современные технологии в коммерческой деятельности (e-

commerce) 

ПК-6: Способен осуществлять профессиональные коммуникации на иностранном языке 

ПК-6.1: Способен вести деловую переписку на иностранном языке 

ПК-6.2: Способен осуществлять живое общение на иностранном языке 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет 

 



Аннотация к рабочей программе дисциплины  

ФТД.01 Иностранный язык области исследований 

 

Цель изучения дисциплины: приобретение магистрантами определенных компетенций, уровень 

которых позволяет использовать иностранный язык практически в профессиональной 

(производственной и научной) деятельности. 

 

Основные разделы:  

1. Научная и профессиональная коммуникация 

2. Подготовка  письменных академических работ 

3. Переписка с представителями научных и профессиональных кругов. 
 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-6: Способен осуществлять профессиональные коммуникации на иностранном языке 

ПК-6.1: Способен вести деловую переписку на иностранном языке 

ПК-6.2: Способен осуществлять живое общение на иностранном языке 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет, зачет, зачет 

 

Аннотация к рабочей программе дисциплины  

ФТД.02 Китайский язык 

 

Цель изучения дисциплины: формирование и совершенствование коммуникативных навыков 

владения иностранным языком и овладение студентами необходимым и достаточным уровнем 

коммуникативной компетенции для решения социально-коммуникативных задач в различных 

областях бытовой, культурной, профессиональной и научной деятельности при общении с 

зарубежными партнерами, а также для дальнейшего самообразования. 

 

Основные разделы:  

1. Учебно-познавательная, социально- культурная сферы общения 

2. Бытовая и повседневная сферы коммуникации 

3. Деловая и профессиональная сферы коммуникации 

 

Планируемые результаты обучения: 

ПК-6: Способен осуществлять профессиональные коммуникации на иностранном языке 

ПК-6.1: Способен вести деловую переписку на иностранном языке 

ПК-6.2: Способен осуществлять живое общение на иностранном языке 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет, зачет, зачет 


